Sieben Fragen an Katharina Wrohlich

»2Abiturienten mit guten Noten nehmen
eher Studiengebiihren in Kauf”

Frau Dr. Wrohlich, die Bundesldnder kénnen
ihre Hochschulpolitik selbst bestimmen und
haben teilweise Studiengebiihren eingefiihrt.
Wo muss man zahlen, wo nicht?

Im Moment bezahlt man Studiengebiihren in
Baden-Wiirttemberg, Bayern, Hamburg, Nieder-
sachsen, Nordrhein-Westfalen und im Saarland.
Die Studiengebiihren liegen (berall in einer
Hohe von ungefahr 500 Euro pro Semester.

Sie haben das Mobilitédtsverhaltenvon Studien-
anfdngern untersucht. Wie haben die Studien-
bewerber auf die Gebiihren reagiert?

Uns hat die Frage interessiert, ob Studienbewer-
ber den Gebiihren ausweichen und sich eher in
den Landern bewerben, in denen keine Gebiih-
ren zu bezahlen sind. Die Wahrscheinlichkeit,
dass man sich im Heimatbundesland bewirbt,
ist um zwei Prozentpunkte
niedriger, wenn man aus ei-

nem Gebiihrenland kommt.

Das heil3t, es gibt einen sehr
kleinen Anteil von Studien- >»
bewerbern, die den Gebiihren
ausweichen.

Das heiBBt ja umgekehrt, dass
viele Studienanfdnger die
Gebiihren in Kauf nehmen. Was bewegt einen

Studienanfdnger, dennoch an einer gebiihren-

pflichtigen Hochschule zu studieren?

Die Mobilitat von Studienanfangern ist in
Deutschland insgesamt sehr gering. Uber die
Beweggriinde, trotz Ausweichmdglichkeit an
einer geblhrenpflichtigen Hochschule zu stu-
dieren, haben wir zum Beispiel herausgefunden,
dass Studienbewerber mit sehr guten Abiturno-
ten eher zu Hause bleiben, auch wenn sie aus
einem Gebiihrenland kommen, also den Gebiih-
ren in geringerem AusmaR ausweichen.

Also bestimmen nicht in erster Linie das Geld,
sondern die Noten iiber die Wahl der Univer-
sitdt?

Wir kénnen aus unseren Daten nicht das Ein-
kommen der Eltern ableiten. Das heiBt, wir kdn-
nen leider nichts iber den Einfluss des Einkom-
mens auf die Wahl des Studienortes sagen. Man
kann annehmen, dass gute Noten mit einem

Nur ein kleiner
Anteil von Studien-
bewerbern weicht
den Gebiihren aus.

hohen Einkommen
der Eltern korre-
liert sind. Es kdnnte also durchaus sein, dass in
diesem ,Gute-Noten-Effekt” in Wirklichkeit ein
Einkommenseffekt steckt. Das konnten wir aber
mit unseren Daten leider nicht gesondert her-
ausfiltern.

Was aber kénnten die Ursachen dafiir sein,
dass Studienanfidnger mit guten Noten eher
bereit sind, Studiengebiihren zu bezahlen?
Uber die Ursachen kénnen wir nur spekulieren.
Es konnte zum Beispiel sein, dass Studienan-
fanger mit guten Noten erwarten, schneller mit
dem Studium fertig zu sein und sich bessere
Jobchancen ausrechnen. Die Rechnung ist viel-
leicht, schneller zu studieren und besser abzu-
schlieBen. Damit hatte sich die Investition in die
Studiengebiihren  gelohnt.
Es konnte dabei insgesamt
auch die Erwartung dahinter
stehen, dass Universitaten,
die Gebiihren erheben, eine
hohere Qualitat haben. Viel-
leicht sind Schiiler mit guten
Noten eher bereit, fiir eine
eventuell héhere Qualitat
auch zu bezahlen.

Bedeutet das, dass teure Unis die besseren
Studenten bekommen?

Zumindest kann man umgekehrt sagen, dass
die gebiihrenfreien Lander nicht in der Lage
sind, auch die besonders guten Bewerber an-
zuziehen.

Wdren damit die gebiihrenfreien Bundes-
lénder nicht besser dran, wenn Sie in Zukunft
auch Gebiihren einfiihren?

Den Schluss kann man nicht ziehen. Wir haben
zwar herausgefunden, dass die Studienanfanger
tatsachlich nicht in sehr groBem Ausmal den
Geblihren ausweichen. Was wir aber mit unseren
Daten leider nicht untersuchen konnten, war die
vorhergehende Entscheidung, ob sich ein Abitu-
rient tiberhaupt fiir ein Studium bewerben will.
Es kdnnte ja sein, dass Studiengebiihren den Ef-
fekt haben, dass sie Studienberechtigte gene-
rell von einem Studium abhalten.

Wochenbericht des DIW Berlin Nr. 43,2009

Dr. Katharina Wrohlich,
Wissenschaftliche
Mitarbeiterin in der
Abteilung Staat

am DIW Berlin

Das Gespréch fiihrte
Erich Wittenberg.

Das vollstédndige In-
terview zum Anhdren
finden Sie auf
www.diw.de/interview

745



Wochenbericht Nr. 43/2009 vom 21. Oktober 2009

Impressum

DIW Berlin
MohrenstraRe 58

10117 Berlin

Tel. +49-30-897 89-0
Fax +49-30-897 89-200

Herausgeber

Prof. Dr. Klaus F. Zimmermann
(Prasident)

Prof. Dr. Tilman Briick

Dr. habil. Christian Dreger
Prof. Dr. Claudia Kemfert

Prof. Dr. Alexander Kritikos
Prof. Dr. Viktor Steiner

Prof. Dr. Gert G. Wagner

Prof. Dr. Christian Wey

Chefredation
Dr. Kurt Geppert
Carel Mohn

Redaktion

Tobias Hanraths
PD Dr. Elke Holst
Susanne Marcus
Manfred Schmidt

Pressestelle

Renate Bogdanovic

Tel. +49 — 30 - 89789-249
presse @ diw.de

Vertrieb

DIW Berlin Leserservice

Postfach 7477649

Offenburg

leserservice @ diw.de

Tel. 01805-19 88 88, 14 Cent/min.
Reklamationen kénnen nur innerhalb
von vier Wochen nach Erscheinen des
Wochenberichts angenommen werden;
danach wird der Heftpreis berechnet.

Bezugspreis

Jahrgang Euro 180,

Einzelheft Euro 7,—

(jeweils inkl. Mehrwertsteuer

und Versandkosten)

Abbestellungen von Abonnements
spatestens 6 Wochen vor Jahresende
ISSN 0012-1304

Bestellung unter leserservice @ diw.de

Satz
eScriptum GmbH & Co KG, Berlin

Druck
USE gGmbH, Berlin

Nachdruck und sonstige Verbreitung —
auch auszugsweise — nur mit
Quellenangabe und unter Zusendung
eines Belegexemplars an die Stabs-
abteilung Kommunikation des DIW
Berlin (Kundenservice @ diw.de)
zulassig.

Gedruckt auf
100 Prozent Recyclingpapier.





